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Auf- und Ausbau internationaler Geschäftsverbindung en - Exportumsätze und Export-
märkte prüfen 
 
Exportumsatz und Exportmärkte -
Geschäftsentwicklung in bereits bear-
beiteten Exportmärkten prüfen 
 
Typischerweise erzielen Sie mit einem 
Fünftel oder einem Viertel der von Ihnen 
bearbeiteten Exportmärkte 70 – 80 % des 
Exportumsatzes. In der Praxis bedeutet 
dies, dass Potentiale und Chancen der 
Länder, die nicht zu Ihren Hauptmärkten 
zählen, nicht oder nur unzureichend aus-
geschöpft werden (siehe Grafik). 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Typische Ursachen sind, z.B. 
 
• unzureichende Präsenz im Handel 
• Unterschiede in der Verkaufsleistung 

Ihrer Vertriebspartner 
• mangelhafter Service 
• Schwächen Ihrer Partner im Export 
• markt 

Maßnahmen für den Ausbau Ihres Ex-
portgeschäftes in den bereits bearbeite-
ten Exportmärkten 
 
In Zusammenarbeit mit Ihren Mitarbeitern 
analysieren wir Ihr Kundenpotential in den 
schwach entwickelten oder neuen Export-
märkten, setzen Ihre Umsätze in Relation 
zum Potential der tatsächlich vorhandenen 
Chancen  
 
In Zusammenarbeit mit Ihrem Team entwi-
ckeln wir Maßnahmen, damit aus umsatz-
schwachen Ländern umsatzstarke Ex-
portmärkte werden. 
 
� Wir rekrutieren Mitarbeiter für den 

Vertrieb im Exportland (Außendienst- 
mitarbeiter, Handelsvertreter etc.) 

 
� Wir prüfen die Vertriebswege und 

Vertriebskanäle  
 
� Wir prüfen die Kundenzufriedenheit 

mit unserem Supplier-Quality-
Rating Tool (SQR) 

 
� Wir beurteilen die Arbeit Ihrer Ver-

triebspartner und entwickeln ge-
meinsam mit Ihrem Team Maß-
nahmen zur Stärkung der Verkaufs-
tätigkeit 

 
� Wir unterstützen Sie beim Aufbau 

von Kooperationen, beim Abschluß 
von Lizenz- und Know-How-
Verträgen und Joint-Ventures  

 
Last but not least, wir setzen geeignete 
Maßnahmen um oder unterstützen Ihr 
Team bei der Realisierung. 
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Typische Umsatzentwicklung nach 
Exportmärkten - wenige Länder 

bringen hohe Umsätze


